
提供価値と伝え方

藤井 正徳
至誠コンサルティング株式会社　代表
中小企業診断士

「経営の救命救急士」として、数々の経営改善・
事業再生プロジェクトに携わる。商工会・商工会
議所・保証協会等からの受託事業等で延べ800社
以上の経営相談に対応し、経営危機からの立ち直
りを中心に支援を展開している。

山﨑 順子
ひふみビジネスパートナーズ
中小企業診断士

５/26
　「これ以上の値上げは難しい」という問題。
しかし、価格転嫁の成功例を分析すると、次のような
共通点があります。

　これらの視点を実践することで、「限界」に見えた
壁を突破する可能性が広がります。
　「これ以上は不安だ」と悩んでいる経営者こそ、ぜ
ひお気軽に申込みください。

専門家

　小売量販店㈱イズミにて売場マネージャーや本
部バイヤー業務に従事。
　現在は中小企業診断士として女性ならではの視
点を活かし、売上を上げるためのマーケティング
手法や価格戦略、顧客満足度向上など、主に小
売・飲食・サービス業の支援を行っている。

（担当：三宅・武内）
お問い合わせ お申込み

当会HP（右のQRコード）
からお申込みください
電話でも受付しています

本部岡山南商工会

岡山南商工会T E L  086-296-0765
住 所 岡山市南区藤田564－131

minami@okasci.or.jpMAIL

企業間取引の方はこちら
　 顧客が「それでも選びたくなる」理由を作る方法
   値上げのタイミングと心理を掴むコツ
   競合に差をつける新しい価値の提案術
　

事前予約制 (相談1時間単位)

価格転嫁で悩む小売・飲食・サービス業 事業者必見

予告 (6月DMでご案内)

顧客との信頼関係強化 競合との差別化

月 14:00~18:00


